


ФОНД
«МОСКОВСКИЙИННОВАЦИОННЫЙКЛАСТЕР»

(Фонд МИК)

ПРИКАЗ

О внесении изменений в приказ
ФондаМИК от 14 февраля2023 г.
N2 27-ПР «О проведении отбора
в программу«Академиястартапов»

В связи с производственнойнеобходимостьюприказываю:

[/6_/7/2

1. Внести в приказФондаМИК от 14 февраля2()23 г. N2 27-ПР «О проведении
отборав программу«Академиястартапов»(далее — Приказ) следующиеизменения:

1.1. В пункте2 Приказаслова «по 30 марта 2023 г. включительно>> заменить
словами «по 17 апреля 2023 г. включительно».

1.2. Изложитьприложение1 к Приказув редакцииприложенияк настоящему
приказу.

2. Разместитьнастоящийприказна сайте:https://i.jnoscow.
З. Контрольза исполнением настоящего приказавозложить на заместителя

руководителяцентра по организации деятельности Инновационногонаучно-
технологического центраМГУ <<Воробьевыгоры»КеушА.В.

Генеральныйдиректор А.И.Парабучев



Приложение
А» 2023 г. м Z/[-l710к приказуот «

Правилаотбораучастников
в программу«Академиястартапов»

1. Общиеположения

l.l. НастоящиеПравилаопределяютпорядокотбораучастниковв программу<<Академия
стартапов», реализуемуюФондом«Московскийинновационныйкластер»на территорииучебно-
образовательногокластера «Ломоносов»инновационного научно-технологического центраМГУ
«Воробьевыгоры»(далее — кластер«Ломоносов»).

1.2. В Правилахиспользуютсяследующие термины, определенияи сокращения:
Программа«Академия стартапов» или Программа комплексная программа,

направленнаяна поддержкутехнологического предпринимательствав городеМоскве, включая
поиск, отбор,обучениеи консультированиесубъектовинновационнойдеятельности городаМосквы
с целью повышения качества их инновационнойпродукции (работ, услуг) и инвестиционной
привлекательности(далее

— Программа).

Срокпроведения Программы— не менее 5 (пяти) месяцев.
Организатор фонд «Московский инновационный

ИННКПП: ОГРН:
кластер»,

Оператор— Организаторили лицо, привлеченное Организатором, осуществляющее
непосредственныедействияпо проведениюотбора,в т.ч. но не ограничиваясь:прием заявок, отбор
резидентов, согласно настоящих Правили др.ИнформацияобОператореподлежит опубликованию
на сайтеПрограммы.

ДирекцияПрограммы— рабочаягруппа из числа работниковФонда, а также приглашенных
лиц (по согласованию), осуществляющаяуправлениепроцессомреализацииПрограммы.

Субъектинновационнойдеятельности (СИД) — юридическоелицо (или индивидуальный
предприниматель), осуществляющееинновационную деятельность - выполнение работи (или)

оказание услуг, направленныхна создание и организациюпроизводствапринципиально новойили
с новыми потребительскимисвойствамипродукции (товаров, работ,услуг); создание и применение
новых или модернизациюсуществующих способов(технологий) ее производства, распространения

структурных, финансово-экономических,и использования; применение кадровых,
информационныхи иных инноваций(нововведений) при выпуске и сбытепродукции(товаров,
работ,услуг), обеспечивающихэкономию затратили создающих условиядля такой экономии.

Претендент— юридическоелицо или индивидуальныйпредприниматель, в установленном
порядкеподавшее (ий) Заявкуна участие в Программе.

Заявка электронная анкета, заполненная руководителем(или уполномоченным
представителем) Претендентана сайте Программы, включая необходимыесведения и материалы
о Претендентеи Продуктес прикреплениемнеобходимыхдокументов.

физическоелицо, уполномоченное Претендентомили представителемЗаявитель
претендента (например, управляющая компания Претендента] поверенный, действующий
на основании специального полномочия Претендента(доверенность), др.) на направлениеЗаявки
на участие в Программеи документовот имени Претендента.

Сайт Программы Сайт размещенныйили интернет-ресурс,
в информационно-телекоммуникационнойсети Интернетпо адресу https://i.moscow, включая
(но не ограничиваясь) ресурсамис доменными именами 3-го и последующегоуровней,
предназначенныйдля размещенияинформациио Программе, сборазаявок на участие
в Программе, иной информациио Программе.

Продукт результат интеллектуальнойдеятельности, получившийпрактическую
реализацию в виде нового или усовершенствованноготовара, услуги, способа производства
(технологии) или иного общественнополезного результата.

MVP (minimum viable product) — работоспособнаяверсия продукта, указанного в Заявке,

готовая для пилотного тестированияи продажи.



Экспертнаякомиссия группа компетентных специалистов (работники и/или

привлеченные специалисты/экспертные компании), осуществляющие отборучастников в

Программусреди Претендентов, состав которых подлежит утверждениюприказомруководителя
Организаторалибо согласован Организаторомв порядке, предусмотренномдоговоромоказания
услуг (в случае передачифункцийэкспертнойкомиссии стороннемуподрядчику, принимающему
на себявсе праваи обязанностинастоящих Правил).

Резидент— юридическоелицо или индивидуальныйпредприниматель, соответствующее
(-ий) обязательнымкритериямотборав Программу, в установленномпорядкепрошедшийотбор
в Программу, подтвердившийсвое участиеи предоставившийОрганизаторудокументыучастника.

Резидентом Программыне может стать юридическое лицо (индивидуальный
предприниматель), являющееся одновременно Резидентомпрограммы сопровождения
выпускников, реализуемойОрганизаторомв 2()23 году.

Документыучастника — согласие на соблюдениенормативных документовПрограммы,
согласие на обработкуперсональных данных по формеОрганизатора, предоставленноевсеми

заявленными к участию в Программе, доверенностьпредставителями Резидента,
на уполномоченного представителяРезидентана подписание документовПрограммыот имени
Резидента(если применимо), иные документы, предусмотренныеПрограммой.Все документы
Программыподписываются лицом, имеющим право действоватьот имени Резидентабез
доверенностиили по доверенности.

Дорожнаякарта — аналитический документ, содержащийключевые бизнес-показатели
Резидентав отношении Продуктана текущийпериод, планируемыйпериоди/или достигнутые
показатели за время участия в Программе.Цельюдокументаявляется отслеживание динамики
развития бизнеса Резидентапо ключевым показателям (выручка, инвестиции, количество
сотрудников, количество клиентов/пользователей продукта и пр.). Резидентпредставляет
ОрганизаторуДорожнуюкарту, подготовленнуюпо формеОрганизатора,на начало Программы,на
дату завершенияПрограммыи отдельно по требованиюОрганизатора(при необходимости).

это мультифункциональноепространство, предназначенноедля развитияКоворкинг
технологического предпринимательства, посредствомреализациина своей площадке программ
развитиябизнеса, организациисамостоятельнойрабочейдеятельности участников таких программ
с целью развития Продуктов/проектов, заявленных к участию в программах, и популяризации
инновационнойдеятельности на территориигородаМосквы.

АдресКоворкингаподлежит публикациина Сайте.
Офисноепространство — определенноеОрганизаторомпространствоКоворкинга, включая

офисоткрытоготипа (ореп space) и мини-офисы, предназначенноедля реализациипредставителями
Резидентов, заявленными к участию в рамкахПрограммы, ее самостоятельнойчасти, с целью
развитияПродуктов/проектов Резидентов.

Деловоепространство — пространствоКоворкинга, предназначенноедля проведения
мероприятийпрограммы и иных мероприятий, направленных на поддержку технологического
предпринимательства.

Рабочиеместа — места в ОфисномпространствеКоворкинга,выделенные Организатором
для представителейРезидентов, заявленных к участию в Программе, для их временногоразмещения
и работынад Продуктом/проектом Резидентав процессепрохожденияПрограммыи достижения
целейучастияв Программе.

Организаторпо своему усмотрениюисходя из приоритета первичного размещения
представителей, ответственных за разработкуи внедрение Продуктаопределяет требуемое
количество рабочихмест для реализациисамостоятельной части программы представителями
Резидента, заявленными к участиюв Программе,но не болееЗ (трех), если иное не установлено
ДирекциейПрограммы.

Офисоткрытого типа (Ореп space) — это организациярабочихмест на однойоткрытой
площади, не имеющей стен.

ПомещенияПрограммы— все помещения Коворкинга, включая Офисноепространство,
Деловоепространствои зоны общегопользования.

Мероприятия— групповыеи индивидуальные,офлайни онлайн-мероприятия, доступные
Резидентуна времяпрохожденияПрограммы.СоставМероприятийПрограммыустанавливается
ДирекциейПрограммы.Мероприятиямогутпроводитьсяв формателекций, семинаров, экспертных
сессий, мастер-классов, тренингов, деловых встреч, консультацийс менторами (трекерами),



публичныхмероприятийс инвесторамии представителямикрупногобизнеса, нетворкингаи других
форматах.

работас наставниками, постановка целей на Программу,Трекинг(трекинг-сессии)
выявление основных ограниченийразвития бизнесаРезидентаи точек роста на планируемый
период, разработкаи реализацияплана действий, контрольно-измерительныемероприятия.Трекинг
относится к обязательныммероприятиямПрограммыдля всех Резидентов(не менее однойтрекинг-
сессии в месяц).

Менторскиесессии — индивидуальные консультации для Резидентовпо определенным
вопросамразвитиябизнесав соответствии с экспертнымпрофилемментора(эксперта).

Офлайн-лекции групповые занятия, разбортеоретического и практического
инструментарияразвитиябизнеса(маркетинг, продажи, правовыевопросыи т.д.);

Онлайн-лекции(вебинары) — онлайн-мероприятия, включающие разбортеоретическогои
практическогоинструментарияразвитиябизнеса;

Спецкурс— серияофлайнили онлайн-мероприятий, объединенныхобщейтематикой(выход
на международныерынки, построениепродаж, ораторскоеискусство, юнит-экономика и т.д.);

Питч-сессии — периодическиемероприятияс участиеминвесторови/или представителей
корпораций, включающие выступленияРезидентов;

Нетворкинг-мероприятиявстречи Резидентовс предпринимателями, инвесторами,
представителямикорпорацийи города, экспертами, друг с другом с целью налаживания деловой
коммуникациии обсуждениявопросовбизнеса.

Инновационныйкластер городаМосквы (далее — Кластер) —

совокупностьполучивших
статус участникаКластерасубъектовдеятельности в сферепромышленности, науки, образования,
связи и иных сферах, определенных ПравительствомМосквы, организаций, образующих
инфраструктуруподдержкисубъектовмалого и среднегопредпринимательства.

Участник Кластера юридическое лицо, индивидуальныйпредприниматель,
зарегистрированные в качестве налогоплательщиков на территории города Москвы,
соответствующиетребованиям, установленным ПравительствомМосквы, и получившиестатус
участникаКластерав порядке, установленномПравительствомМосквы.

.З.Факт направленияюридическимлицом
/
индивидуальным предпринимателем

ПретендентомЗаявки на участие в Программе(с получениемстатуса Резидента) в порядке,
установленномнастоящими Правилами, означает полное согласие Претендентаи перечисленныхв
ЗаявкесотрудниковПретендентас настоящими Правиламии иными применимыми документами
Программы.

1.4. ПодаваяЗаявкуна участие в Программе, Претендентсоглашается с тем фактом, что
проверкаПретендентана соответствие обязательнымкритериямотборав Программуможет быть
осуществлена в том числе с использованием системы межведомственного электронного
взаимодействия(СМЭВ).

1.5. ПодаваяЗаявкуна участие в Программе,Претендентобязуетсяв случаепрохождения
экспертного отборав Программуполучить статус участникаИнновационногокластера города
Москвы не позднее 2 (двух) месяцев с даты утверждениясписка РезидентовПрограммы, в

противномслучаеДирекцияПрограммывправеисключить юридическоелицо
/
индивидуального

предпринимателяиз состава РезидентовПрограммы.1.6. НарушениеРезидентом(представителями Резидента) требованийнастоящих Правили
иных применимых документовПрограммыи/или отказ от надлежащего выполнения их условий
расцениваетсяОрганизатором,как добровольныйотказ Резидентаот участия в Программе.1.7. С целью оценки ЗаявокПретендентовна участиев ПрограммеОрганизаторомсоздается
Экспертнаякомиссия.

1.8. Экспертнаякомиссия осуществляетсвою деятельность в соответствии с настоящими

Правиламии иными применимыми документамиПрограммы.1.9. Экспертнаякомиссия Программысамостоятельно решает вопросы, отнесенные к его

ведению Правиламии иными документамиПрограммы.l.l().

Адресэлектроннойпочты Организаторапо вопросам участия в Программе:Startup@cluster.mos.ru.

1.11. Организаторвправе в одностороннемпорядке в любое время вносить изменения в

настоящие Правила, условия Программы, а также формироватьи утверждать дополнительные
условия, регулирующиепроведениеПрограммы.Об изменениях условийПрограммыОрганизатор



информируетзаинтересованных лиц путем размещения соответствующегоприказа на сайте

Программы.
Резидент, продолжившийучастие в Программе,подтверждаетознакомление и согласие с

внесенными и опубликованнымиизменениями.

2. Порядокприема заявок
2.1. Электроннаяформазаявки на участие в Программе(приложение к Правилам1)

размещаетсяна Сайте на срокпроведенияотборав Программу.Претендентыне позднее даты
окончания приемаЗаявок, направляютЗаявкипосредствомзаполнения электроннойформыс
прикреплениемнеобходимыхдокументов.

2.2. Заявка должна быть заполнена по всем предусмотреннымполям формы.Не
принимаются частично или некорректнозаполненные Заявки, не содержащиеответа на
поставленныйвопрос.

2.3. ЗаявкаПретендентаи все иные документы заполняются и (или) предоставляютсяна
русскомязыке.

2.4. Заявкадолжна содержатьтолько актуальнуюи достовернуюинформациюна дату
подачи Заявки.

2.5. В случае предоставленияПретендентомнедостовернойинформацииОрганизатор
вправеотказать Претендентув дальнейшемрассмотрении Заявкиили запретитьПретенденту
(Резиденту) участие в Программепо решениюДирекцииПрограммы.2.6. Не принимаются к рассмотрениюЗаявки, поданные вне срока проведенияотборав
Программу.2.7. Если ЗаявкаПретендентане содержит ИНН юридическоголица (индивидуального
предпринимателя), либоуказаннекорректныйИНН, такая Заявкане допускаетсядо дальнейшего
рассмотренияЭкспертнойкомиссией.

2.8. Факт подачи ПретендентомЗаявкина участиев Программеозначает подтверждение
наличия у лица, подавшего Заявкуот имени Претендента, всех необходимыхсогласий упомянутых
в такой заявке представителейПретендентас настоящими Правиламии иными применимыми
документамиПрограммы.2.9. Все материалы, направленныеПретендентами(представителями Претендентов) при
подаче Заявок, не возвращаютсяи не рецензируютсяОрганизаторомили иными лицами.

2.10. Организатор(Оператор) вправе запроситьу Претендентанадлежащим образом
заверенныекопии документовпредставителейПретендента, которыхпредполагаетсязаявить для
участия в Программе:документов, удостоверяющих личность; документов, подтверждающих
наличие деловых отношений между представителеми Претендентомв рамкахработынад
Продуктом/проектом Резидента.

2.11. В случае непредоставленияПретендентомпо запросу Организаторадокументов,
предусмотренных п. 2.10 настоящих Правил, указанные представители Претендентане
допускаютсядо участия в Программе.2.12. Организатор(Оператор) вправе запросить у Претендентадокументальное
подтверждениеинформации,представленнойПретендентомв Заявке.В случаенепредоставления
Организаторуподтверждающихдокументовпо запросуОрганизатора,Организаторвправеотказать
такомуПретенденту(Резиденту) в дальнейшемучастиив Программе.

2.13. Формазаявки может бытьизменена по решению Организатора.
2.14. ОднимПретендентом(или одним Заявителем) может бытьподана только одна Заявка

на участие в Программе, относящаяся к одному Продукту/проекту. Если Претендентом(или
Заявителем) было подано несколько Заявок, относящихся к разным Продуктам/проектам,

Претендентдопускается к участию в Программес Продуктом/проектом, набравшимнаибольший
балл по итогам оценки ЗаявокЭкспертнойкомиссией.

2.15. Если Претендентомбыло подано несколько Заявок, относящихся к одному
Продукту/проекту (ошибочно / дополнена предыдущаяЗаявка

/ по любой другойпричине), до
оценки Экспертнойкомиссиейдопускаетсяпоследняя версияЗаявки.



2. Порядокотбораи оценки заявок
3.1. ЗаявкаПретендентаоценивается Экспертнойкомиссией по обязательнымкритериям

отборав Программуи критериямоценки (Приложение 2 к Правилам).
3.2. ОценкаЗаявокПретендентовпроизводитсяиндивидуальнокаждым членом Экспертной

комиссии путем присвоениябалловпо установленнымкритериям.
3.3. Итоговаяоценка ЗаявкиПретендентаопределяетсякак среднеарифметическоезначение

набранныхбалловпо критериямоценки.
3.4. СтатусРезидентаприсваиваетсяпри одновременном выполнении Претендентом

следующих условий:
3.4.1. Претендентполностью соответствуетвсем обязательнымкритериям, установленным

Организатором.
3.4.2. Додальнейшегоучастия в ПрограммедопускаютсяПретенденты, занявшие по сумме

набранныхбалловместа с до 100 (включительно).
3.5. Претенденты, занявшие по сумменабранныхбалловместа с l()l до 150 (включительно),

включаются Организаторомв расширенныйсписок претендентовна получениестатусаРезидента.
3.6. Порядоквключения в ПрограммуПретендентовиз расширенногосписка:
3.6.1. В случае если какой-либоиз Претендентов, занявших места с 1 до 100 (включительно),

или действующийРезидентПрограммы:
- отказался по любым основаниям от дальнейшегоучастия в отборев Программу,
или
- отказался по любым основаниям от статуса РезидентаПрограммы,
или
- не подтвердилв установленномпорядкесвое участиев Программе,
или
- былисключен по любым основаниям из Программыи лишен статуса Резидента,
или
-

нарушил правилаПрограммы,

ДирекциейПрограммы, по итогам оценки ЭкспертнойкомиссиейПрограммы, может бытьпринято
решениео включении в Программу(с присвоениемстатуса Резидента) одного или нескольких
юридических лиц и (или) индивидуальных предпринимателейиз расширенного списка
Претендентовна получениестатусаРезидента.

3.6.2. ПриотбореПретендентовиз расширенногосписка Организаторвправевключать в

Программу(с присвоениемстатуса Резидента) Претендентов, набравшихнаибольшееколичество
балловпо итогам оценки заявок Экспертнойкомиссией или выделить приоритетныйкритерий
отбора(установить иные условия) по решениюДирекции.

3.6.3. Организаторвправеувеличить общееколичество РезидентовПрограммыпо решению
ДирекцииПрограммыза счет присвоениястатусаРезидентаПретендентамиз расширенногосписка.

3.6.4. Претендентыиз расширенногосписка могут быть включены в Программув течение
срокаеёпроведения.

3.7. Организаторомне гарантируетсявключение в Программуюридическихлиц /

индивидуальных предпринимателейиз расширенногосписка претендентовна получение статуса
Резидента.

3.8. Список Претендентов, отобранныхдля участия в Программепо результатамоценки
ЗаявокЭкспертнойкомиссией (далее — Список), формируетсяОрганизаторомне позднее 2 (двух)
месяцев с даты окончания приемазаявок.

3.9. Не позднее З (трех) рабочихдней Организаторуведомляетвключенные в Список
юридические лица и индивидуальных предпринимателейпосредствомэлектроннойпочты,
указаннойв соответствующих Заявкахюридических лиц /

индивидуальных предпринимателей.
Претенденты, включенные в Список, обязаны подтвердить свою готовность участвовать в

Программене позднее 48 часов, следующихза датойполучения уведомленияот Организатора.
Подтверждениеучастия должно бытьнаправленоОрганизаторупосредствомэлектроннойпочты по
адресуStartup@cluster.mos.ru или рабочемуадресуэлектроннойпочты ответственного сотрудника,
направившегосоответствующийзапрос.

3.10. Список юридическихлиц и индивидуальных предпринимателей, отобранныхдля

участияв Программе, подтвердившихсвое участие и предоставившихОрганизаторуДокументы



участника в срок, установленныйОрганизатором(далее — Список Резидентов), утверждается
ПротоколомДирекцииПрограммыи публикуетсяна Сайте.Информацияо сумме баллови (или)
порядковомместе юридическихлиц и индивидуальныхпредпринимателей,включенных в Список
Резидентов, Организаторомне предоставляется.

3.11. Организаторне выдает устных и (или) письменных разъясненийотносительно
результатовоценки ЗаявокЭкспертнойкомиссией, не публикуети не распространяетлюбым иным
способомзаключения, подготовленныеЭкспертнойкомиссией.
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Приложение1

к Правиламотбораучастников
в программу«Академиястартапов»

ФОРМА ЗАЯВКИ
Формаэлектроннойанкеты

ФИО заявителя*(текстовое поле)

E-mail* (текстовое поле)

Телефон* (текстовое поле)

ИНН компании * (текстовое поле)

Сайт компании*(текстовое поле)

Названиепродукта/проекта* (текстовое поле) [.ттк•си.иум 150

Краткоеописание продукта*(текстовое поле) [.пак-си.иу.и /5() силшо.шв]

Стадияпродукта:* (выбор одноговарианта)
о Есть идея и концепция продукта
о ВедетсяразработкаMVP
о MVP готов, но пока нет пилотных тестированийи продаж
о МУР готов, проводитсяпилотное тестированиеи/или есть первыепродажи
о Продуктготов, есть клиенты и стабильныепродажи
о Масштабирование,компания ищет выходы на новые рынки

Проблема,которуюрешаетпродукт*(текстовое поле)

Подсказка: Опишите поДробно, какие проблемы(бизнес-проблемы, технологические, организационныеи т. п.)

решает Ваш продукт.Насколькоописанные проблемыактуальны Дш развиппшроссийскогорынка?Если
необходимо, укажите как сейчасрешается Даннаяпроблема.
10. Описаниетехнологического решения*(текстовое поле)

Подсказка: Отпиите подробнотехнологию, которая лежит в основе Вашегопродукта, как она отличается от
суцеспшуюищхрешений.Укажите технологическое направление, к которому Вы относите свойпродукт, а также
сферуприменениявашего продукта(медицина, производство, кибер-безопасность, финансыи т.д.).
1 1. Продукткомпании представляетсобойаппаратное(hardware) или программное(software)

решение?* (выбор одноговарианта)
о Аппаратное(Hardware)
о Программное(Software)

о Программно-аппаратныйкомплекс (Sofiware + Hardware)

12. Конкурентныепреимущества*(текстовое поле)

Подсказка: Опишите разде.љнотехнологические и бизнес-преи.щчцестваВашегопродукта.Обязшпе.тьноукажите
основных конк!рентов. Какие существуюисиенарынкерешения, бизнес-моДети, колтсшии Ваш продукт
способензаменить/ улучшить?
13. Описаниебизнес-модели*(текстовое поле)

Подсказка: ()mnttume .ионејпи•зацию(как зарабатываете/п.шнируете зарабшпывшпьДеньги). Ука.жчппеВашего
клиешпа (В2С, В2В, В2В2С" il.71l т. д.). Ука.усчнпеВаш целевойсегмент рынка и его раз.перы(ТАМ. SAM, если
просчитывались). Укажите стоимость Вашегопродукта.



14. Описаниекомпетенцийкоманды*(текстовое поле)

Подсказка:
()писание ключевыхсотрудниковВашей команды:
- ко.ттнДы:ФМС). опыт прец)пршшлтте.љской Деятельносчпи(например, опыт основания другогобизнеса):
- бизнес-компетенции:ФИО, позиция и задачи;
- технические компетенции: позиция и задачи.

15. Квартальнаявыручкаот реализациипродукта*(4 текстовых по.тя с то.љко

цифровыезначения, максимальная длинна / 5 знаков) [.ltcm•cll.ll.v.lt L5 (3 ка.уст)о.п поле]

Подсказка: Укажите выручкуот реализациипроДуктаза 2022 год по кварталам. Цифровыезначения ()ОЛ.УСНЫ быпгь
введеныстрого безпробелов.

16. Другиебизнес-метрикикомпании*(текстовое поле)

Подсказка: Ука,усите другиенетрик•ив вашей ко.ътании.• число ктиечтюв, количество активных и успешно
завершенныхпилотных проектов и Другиеметрики, используемые б Вашей бизнес-мос)е.ти за 2()22г. или меньший
период, если компания суцеспшует менее года.

17. В 2022 ГОДУПретендентомвелась работа* : (выбор как .шшн.иу.11 варианта, гдеодинlt3 них текстовое
поле)

о По привлечениюгосударственнойподдержкилибочастного финансирования
о По проведениюпилотных тестированийпродуктау корпоративныхили государственных

заказчиков
о По оптимизации бизнес-процессовс целью кратногоростаосновных бизнес-метрик
о По увеличению партнерскойсети, поиску новых клиентов и заказчиков
о Свойвариант(дополнительно): (текстовое поле)

18. ЗадачиПретендентана 2023 год* : (выбор как минимум варианта, гдеодиниз них текстовое поле)

о Привлечениечастного финансированиялибополучениегосударственнойподдержки
о Использоватьпилотированиекак инструментвнедренияпродуктаи увеличить количество
пилотируемыхплощадок

о Кратныйростбизнес-метрик(выручка, количество клиентов, количество проданных
единиц продукции и т.п.) путёмоптимизации бизнес-процессов

о Использоватьнетворкинг-ресурсыпрограммыдля расширенияпулавозможных партнеров
и расширенияпартнерскойсети

о Свойвариант(дополнительно): (текстовое поле)

19. Презентацияпродуктаили дополнительные материалы(прикрепите (Райт)

Поля с по 18 обязатечьны длязаполнения и обозначены«*»



Приложение2

к Правиламотбораучастников
в программу«Академиястартапов»

КРИТЕРИИ ОТБОРА

1. Обязательныекритерииотборав Программу:
1.1. Требованияк юридическомулицу (индивидуальному предпринимателю):
1.1.1. Юридическоелицо (или индивидуальныйпредприниматель), в установленномпорядке
подавшее(ий) заявку на участие в Программе(далее — Претендент), зарегистрированв качестве
налогоплательщикана территориигородаМосквы;
1.1.2. Сведенияо Претендентеотсутствуютв реестренедобросовестныхпоставщиков;
1.1.3. В отношении Претендентане проводитсяпроцедураликвидации;
1.1.4. В отношении Претендентане проводитсяпроцедурабанкротства.
1.2. Требованияк продукту/проекту Претендента:
1.2.1. Продукт/проект Претендентаотносится к инновационнойдеятельности*

выполнение работи (или) оказание услуг, направленныхна*Инновационнаядеятельность —

создание и организацию производствапринципиальноновой или с новыми потребительскими
свойствамипродукции, создание и применениеновых или модернизациюсуществующих способов
(технологий) ее производства, распространенияи использования; применениеструктурных,
финансово-экономических, кадровых, информационныхи иных инноваций(нововведений) при
выпуске и продаже продукции, обеспечивающихэкономию затрат или создающих условия для
такойэкономии.
1.2.2. ПродуктПретендентанаходится на стадии MVP** и выше.

**MVP (minimum viable product) — работоспособнаяверсияпродукта, указанногов Заявке, готовая
для пилотного тестированияили продажи.
1.2.3. ПроектПретендентанаходится на третьейстадии по классификацииМорганаБрауна***
а именно на стадии «Product Market Fit». ПроектПретендентаможет находиться на первом, либо
второмэтапе стадии «Product Market Fit»21 для участия в Программе.
***КлассификацияМорганаБрауна:
1. Problem/Solution Fit подтверждениесуществованияпроблемыи того, что предлагаемое
решениеей соответствует.

2. Minimum Viable Product (MVP) — разработкапродукта с минимальным функционалом,
позволяющим решатьпроблемуклиента.

З. Product Market Fit — подтверждение, что у продукта есть рынок сбыта, включая подтверждение
ценностного предложения, оптимизацию воронкипривлечения пользователей, подтверждение
канала продаж.

4. Scale — масштабирование.
5. Maturity — стадия зрелостипереходот стартапак бизнесу.

ПроверкаПретендентовна соответствие требованиямк юридическомулицу (индивидуальному предпринимателю)

проводитсяв течение 5 (пяти) рабочихднейс даты окончания приемазаявок.
- Первыйэтап стадии «Product Market Fit» (далее — PMF- 1 ) — наличие команды и работоспособнойверсиипродукта, готовой
к проверкегипотез относительно проблемыи предлагаемогорешения, клиентского сегмента и ценности продуктадля нее,
бизнес-метрикивключают:
1) готовность к пилотированиюили первымпродажамв течение З (трех) месяцев с момента экспертизыили
2) наличие пилотов (текущих или завершенных), идет подготовка к продажамили
-3) наличие единичных или периодическихпродаж.
Второйэтап стадии «Product Market Fit» (далее — PMF-2) — наличие сформированнойкоманды, закрывающейкоммерческиеи
технологические задачи бизнеса, наличие систематических продаж, проходитподтверждениебизнес-модели, размероврынка
и каналов продаж.



2. Оценказаявок Претендентовпроизводится путем присвоения баллов по установленным
критериямоценки:

2.

з.

Критерий

Проблемаи
решение

Используемые
технологии

Технические
характеристики

продукта

Оценка

Наличие в продуктеПретендентапрорывных (изменяющих соотношение ценностейна
рынке, создающих новый рынок и вытесняющих лидеров) инноваций, технологий,
бизнес-моделей— 10баллов;
Наличиеактуальнойи значимойпроблемына рынке, для решениякоторойуже
используетсяинойпродуктили сервис, и наличие у Претендентаготового
технологического решенияданнойпроблемы, подтвержденорыночным спросом
(продажами) — 7 баллов;
Наличиеактуальнойи значимойпроблемына рынке, для решениякоторойуже
используетсяинойпродукт или сервис, есть рыночноеподтверждениеспроса(продажи),
но продуктПретендентатребуеттехническойдоработки— 4 балла;
Наличие актуальнойи значимойпроблемына рынке, для решениякоторойуже
используетсяинойпродуктили сервис, но продуютПретендентатребуетрыночного
подтверждениячерезпилотированиеили продажи — 2 балла;

ПродуктПретендентане решаетпроблемуили проблемане является актуальной, или
решениене является технологичным, или представленнаяинформациянедостаточна,
чтобы сделать однозначныйвывод — 0 баллов.
В основе продукталежат передовыеи сложно-воспроизводимыетехнологии и продукт
Претендентаможно отнести к одному из перечисленныхтехнологических направлений:
биомедицина, фармацевтика,медико-биологическиеисследования и испытания,
нанотехнологии исследования новых материалови наномашиностроение, космические
исследования и космонавтика, технологии искусственногоинтеллекта — 10 баллов;
Продуктиспользуетлегко-воспроизводимыете.хнологии и продуктПретендентаможно
отнести к одному из перечисленныхтехнологических направлений:биомедицина,
фармацевтика, медико-биологическиеисследования и испытания, нанотехнологии
исследования новых материалови наномашиностроение, космические исследования и

космонавтика, технологии искусственногоинтеллек“га — 7 баллов;
ПродуктПретендентаможно отнести к одному из перечисленныхтехнологических
направлений:информационныетехнологии и математическое моделирование,
робототехника, технологии специального назначения и машинного инжиниринга,

энергосбережениеи эффективноехранениеэнергии, геономия и экология, спорт,
инновационные спортивныетехнологии и другие наукоёмкиетехнологические
направления— 4 балла;

ПродуктПретендентане обладаетнаукоёмкимирешениями, но позитивно влияет
(способен повлиять) на городскую, социальную или экономическуюсреду— 2 балла:

ПродуктПретендентана основе информациив заявке нельзя отнести ни к одной
категории, указаннойвыше, либоу экспертаесть обоснованныесомнения в том, что в

ПродуктеПретендентаиспользуютсянаукоёмкиерешения — 0 баллов

ПродуктПретендентапредставляетиз себяПАК (Software + Hardware) — 10 баллов;

ПродуктПретендентапредставляетиз себяаппаратное(Hardware) решение— 7 баллов;
ПродуктПретендентапредставляетиз себяпрограммное(Software) решение — 4 балла;

Продуктпретендентаподразумеваетадаптацию существующих аппаратных (Harware) и
/

или программных(Software) решений, безвнесения существенныхконструктивных
измененийв продукт— 2 балла;
Заявленноерешениенельзя отнести ни к одной категории, указаннойвыше — 0 баллов.



4.

5.

6.

7.

Конкурентные
преимущества

Уникальность
п родукта

Компетенции
команды

Бизнес-метрики

Продуктобладаетуникальным и тяжело-воспроизводимымтехнологическим
преимуществоми уникальной(отличительной от существующих) и работоспособной
бизнес-моделью, подтвержденнойпродажами— 10 баллов;

Продуктобладаетуникальным и тяжело-воспроизводимымтехнологическим
преимуществом, и работоспособнойбизнес-моделью, подтвержденнойпродажами— 7

баллов;

Продуктобладаеттолько тяжело-воспроизводимымтехнологическим преимуществом,
безподтвержденнойуспешными продажамибизнес-моделиили бизнес-модель
нуждаетсяв доработке— 4 балла;
Технологическаясоставляющая продукталегко воспроизводима, но компания обладает
существеннымибизнес-преимуществамипо отношению к конкурентам— 2 балла;

Продуктне обладаетвыраженными конкурентнымипреимуществамии или
представленнаяинформациянедостаточна, чтобы сделать однозначныйвывод — 0

баллов
На мировомрынкеотсутствуют схожие успешно коммерциализированныепродукты,
продуктПретендентаспособенизменить структуру рынкав отрасли — 10 баллов;
На мировомрынкепредставленысхожие единичные продукты, но отсутствуют на
российскомрынке, продуктПретендентаобладаетвысоким конкурентнымпотенциалом
на мировомрынке — 7 баллов;
На мировомрынкепредставленысхожие продукты, но отсутствуют на российском
рынке, продуктПретендентаобладаетвысоким конкурентнымпотенциалом на

российскомрынке— 4 балла;
Схожие технологические решенияесть и на мировых рынках, и на российскомрынке,
продуктПретендентаобладаетконкурентнымпотенциалом на российскомрынке — 2

балла;
Схожие технологические решенияшироко применяютсяи на российскомрынке, и на
мировомрынке, конкурентныйпотенциал ниже среднегоили невозможно определить
исходя из данных —0 баллов
В сформированнойкоманде закрыты технические компетенции и бизнес-компетенции
команды,
представленаинформация, позволяющая оценить высокийорганизационныйуровень
команды и процессов, основатель обладаетсерийнымпредпринимательскимопытом
построениябизнеса— 10 баллов;
Предоставленыданные о техническойкомпетенции и бизнес-компетенциикоманды,
представленаинформация, позволяющая оценить высокий организационныйуровень
команды и процессов— 7 баллов;

Предоставленыданные о техническойкомпетенции и бизнес-компетенциикоманды,
достаточные для организациикоммерческихи технических процессов— 4 балла;

Предоставленыданные о техническойкомпетенции команды, но бизнес-компетенции
требуютусиления — 2 балла;
Нетсформированнойкоманды (заявлено менее двухчеловек) или основатель в списке
команды указал только себя или предоставленынеполные данные о команде
(недостаточно для оценки) или не было предоставленоданных о бизнес-компетенциии

техническойкомпетенции — 0 баллов
Наличие кратногоростаквартальнойвыручки (рост в 2 и болеечем раз к предыдущему
периодуна протяжениивсего 2022), и в качестве одной из задач на 2023 г.

Претендентомвыбранопривлечениечастных инвестиций или государственной
поддержки— 10 баллов;
Наличие регулярногоростаквартальнойвыручки и в качестве одной из задач на 2023 г.

Претендентомвыбранопривлечениечастных инвестиций или государственной
поддержки

или
наличие кратногоростаквартальнойвыручки, но привлечениечастных инвестиций или
государственнойподдержкине выбранов качестве одной из задач на 2023 г. — 7 баллов;
Наличие выручки от реализациипродуктав 2()22 году, в качестве одной из задач на
2023 г. Претендентомвыбранопривлечениечастных инвестиций или
государственнойподдержки

или
наличие ег ля ного оста ква тальной вы чки, но п ивлечение частных
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инвестиций или государственнойподдержкине выбранов качестве одной из задач на
2023 г. —4 балла;

Отсутствиевыручки за 2022 год, но наличие не менее 2 успешно завершенных
пилотных тестированийза этот период

или

наличие выручки от реализациипродуктав 2022 году, но привлечениечастных
инвестиций или государственнойподдержкине выбранокак одна из задач на 2023 г.

или

отсутствиевыручки от реализациипродуктав 2022 году, но наличие выручки в [-ом

квартале2023 года, и привлечениечастных инвестиций или государственной
поддержкивыбранокак одна из задач на 2023 г.— 2 балла;
Данныепо бизнес-метрикамне былипредоставленыили в компании отсутствует
положительная динамика по любым метрикамна протяжении2022 года и в I-0M

квартале2()23 года, или у экспертовимеются обоснованныесомнения в достоверности
казанных данных — 0 баллов

Претендентявляется участникомкластераМИК на момент подачи заявки — 4 балла;

Претендентне является участникомкластераМИК на момент подачи заявки — 0 баллов.


